
АУДИТ САЙТА 

 

1. Скорость загрузки сайта на мобильных устройствах значительно ниже средне 

допустимых значений. Оптимальные показатели для мобильных от 65 для ПК от 80. Это 

сказывается на % отказов, многие пользователи уходят с сайта, не дожидаясь загрузки 

страницы. 

 

 

2. Информация на 1 странице экрана несколько перегружена. Стоит убрать следующие 

пункты: 

Знаю все нюансы, тонкости и подводные камни ипотечных программ 

Помогу грамотно инвестировать в недвижимость или купить жилье для проживания 

Помогу построить дом в ипотеку 

 



3. Переделать верхнюю часть меню. Добавить номер телефона/почту и кнопку обратного 

звонка. Если есть фирменный логотип, то нужно также добавить.  

 

4. Заменить фавикон Tilda на другой (авторский). Фавикон влияет на кликабельность 

объявлений в Яндекс Директе, а также формирует первичное представление. 

 

 

5. Если отснять профессиональное видео длительностью от 1,5 до 5 минут, то это 

положительно скажется на количестве обращений с сайта и доверие к Вам, как 

эксперту. Часть людей плохо усваивают текстовую информацию, а визуальная им более 

понятна. Добавить видео можно в блок ОБО МНЕ. 

 



6. Блок ПРЕИМУЩЕСТВА нужно переоформить. Как вариант: добавить иконки к каждому 

пункту и сделать так, чтобы менялся цвет блока при наведении курсом мыши на 

выбранный блок. 

 

7. В Tilda можно добавить связь через мессенджеры: WhatsApp, Telegram, прямой звонок 

на номер телефона и прочее. Это влияет положительно на количество обращений с 

сайта. Пример реализации. 

 

 



8. Сайт Клиента https://la-1007.ru имеет идеальные показатели скорости загрузки (94 и 

100), как следствие он находится в хорошем ТОПе поиска и постоянно генерирует новые 

заказы. Примеры заявок из личного кабинета прилагаю. 

 



АНАЛИЗ ВОЗМОЖНЫХ КОНКУРЕНТОВ 

 

1. По сайту Смоляниновой Юлии https://smolyaninovablog.ru заметна расфокусировка на 

разных направлениях.  

Офферы: 

- помощь в получении ипотеки; 

- потребительские кредиты; 

- кредиты для бизнеса. 

 

2. Предварительно всё начинается с анализа/разбора ситуации. Далее идёт 

формирование счёта (аванса) за услуги. 

 

3. Сильные стороны показаны очень хорошо: опыт работы с 2007 года, спикер различных 

форумов, создатель ряда курсов, наличие дипломов и сертификатов, публикации в 

https://smolyaninovablog.ru/


прессе и прочее. Всё это формирует сильное доверие со стороны потенциальных 

Клиентов. Что-то можно взять и нам за основу. 

 

4. В социальных сетях прослеживается регулярная активность, что характеризует 

Смолянинову Юлию, как проактивного человека и эксперта. Аудитория вовлечена в 

контент.  

 

 

 



 

 

 



5. По контекстной рекламе и поисковому продвижению (SEO) проекта 

https://smolyaninovablog.ru работы в настоящее время не ведутся.  

 

 

6. По сайту Молоковой Елены http://dostupnayaipoteka.ru можно выделить следующий 

оффер: 

- помощь в оформлении ипотеки.  

 

7. Закрытие Клиента на сделку происходит в основном через Консультацию. Есть как 

бесплатная Консультация, так и платная более расширенная, включающая полную 

проработку стратегии под Клиента.  

 

https://smolyaninovablog.ru/
http://dostupnayaipoteka.ru/


8. Сильные стороны: специализация - ипотека и всё, что с ней связано. Опыт работы 9 лет, 

множество Клиентов, полный спектр услуг. 

 

9. В социальных сетях прослеживается регулярная активность (публикация новых 

записей). Довольно внушительная целевая аудитория, которая вовлечена в контент. 

 



 

10. По контекстной рекламе и поисковому продвижению (SEO) проекта 

http://dostupnayaipoteka.ru работы ведутся в направлении продажи курса "Ипотечный 

брокер". Ссылка на курс: http://dostupnayaipoteka.ru/broker  

 

 

http://dostupnayaipoteka.ru/
http://dostupnayaipoteka.ru/broker

